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	Scrivi questa sezione per ultima e riassumi tutti i punti chiave del tuo business plan in meno di due pagine. Questa è la tua opportunità per catturare l'attenzione del tuo lettore e ottenere il buy-in. 
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	Fornisci una descrizione della natura generale della tua attività e del settore in cui opera. Includi dettagli come le tendenze del settore, i dati demografici e le influenze governative ed economiche.
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	Descrivi il prodotto o il servizio che stai offrendo, in che modo avvantaggia l'acquirente e la sua proposta di vendita unica.
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	Descrivi qui i tuoi obiettivi e la tua strategia di marketing, inclusi i costi, gli obiettivi e il piano d'azione.
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	Fornisci informazioni su come hai trovato i valori nelle tue proiezioni finanziarie (ad esempio, prestazioni passate, ricerche di mercato). Descrivi la crescita che stai assumendo e il profitto che prevedi di generare.
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DISCONOSCIMENTO

Tutti gli articoli, i modelli o le informazioni fornite da Smartsheet sul sito Web sono solo di riferimento. Mentre ci sforziamo di mantenere le informazioni aggiornate e corrette, non rilasciamo dichiarazioni o garanzie di alcun tipo, esplicite o implicite, circa la completezza, l'accuratezza, l'affidabilità, l'idoneità o la disponibilità in relazione al sito Web o alle informazioni, agli articoli, ai modelli o alla grafica correlata contenuti nel sito Web. Qualsiasi affidamento che fai su tali informazioni è quindi strettamente a tuo rischio.
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