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Le sezioni seguenti ti aiutano a mappare tutti i componenti chiave del tuo business model, in modo da poter offrire una visione olistica di come la tua azienda opera e di come crea e fornisce valore.

	PARTNERSHIP CHIAVE

	Elenca le collaborazioni e le alleanze che supportano l'azienda.

	

	ATTIVITÀ CHIAVE

	Illustra le principali azioni che l'azienda intraprende per operare con successo.

	

	RISORSE CHIAVE

	Includi le risorse essenziali di cui l'azienda ha bisogno per operare.

	

	PROPOSTE DI VALORE

	Illustra i vantaggi e il valore che l'azienda offre ai propri clienti.

	

	RELAZIONI CON I CLIENTI

	Descrivi i tipi di relazioni che l'azienda mantiene con i propri clienti.

	

	CANALI

	Spiega in che modo l'azienda offre la sua proposta di valore ai clienti.

	

	SEGMENTI DI CLIENTELA

	Enumera i gruppi specifici di clienti a cui l'azienda si rivolge.

	

	STRUTTURA DEI COSTI

	Elenca i principali costi relativi all'operatività dell'azienda.

	

	FLUSSI DI ENTRATE

	Descrivi in maniera articolata i vari modi in cui l'azienda genera reddito.





	DICHIARAZIONE DI NON RESPONSABILITÀ

Eventuali articoli, modelli o informazioni forniti da Smartsheet sul sito web servono solo come riferimento. Pur adoperandoci per mantenere le informazioni aggiornate e corrette, non offriamo alcuna garanzia o dichiarazione di alcun tipo, esplicita o implicita, relativamente alla completezza, l’accuratezza, l’affidabilità, l’idoneità o la disponibilità rispetto al sito web o le informazioni, gli articoli, i modelli o della relativa grafica contenuti nel sito. Qualsiasi affidamento si faccia su tali informazioni è pertanto strettamente a proprio rischio.
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