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	TRAGUARDO
	BERSAGLIO
	STRATEGIE
	TATTICHE / MESSAGGI
	CALENDARIO
	MISURAZIONE

	Obiettivi specifici e misurabili da raggiungere in un periodo di tempo stabilito.
	Obiettivi specifici, segmenti raggiungibili di persone con esigenze o interessi simili, motivazioni, dati demografici, località, ecc. 
	Strategie per attirare le persone o le organizzazioni specifiche che stai cercando di raggiungere
 con un'offerta convincente che soddisfi i loro
 interessi / esigenze.
	Strumenti o canali che utilizzerai per raggiungere i tuoi obiettivi. Cosa c'è di unico nella tua storia / prodotto / servizio / bio / storia che si connette con il tuo pubblico di destinazione? Quali messaggi saranno persuasivi?
	Specifica quali attività farai quotidianamente, settimanalmente, mensilmente o trimestralmente per raggiungere i tuoi obiettivi. Quale ora del giorno o del giorno della settimana è più efficace per ogni attività?
	Come monitorerai i risultati? Come comprenderete l'efficacia di ciascuna tattica? Come calcolerai il tempo/denaro/# di contatti necessari per attrarre/fidelizzare ogni cliente/cliente?

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	




	
DISCONOSCIMENTO

Tutti gli articoli, i modelli o le informazioni fornite da Smartsheet sul sito Web sono solo di riferimento. Mentre ci sforziamo di mantenere le informazioni aggiornate e corrette, non rilasciamo dichiarazioni o garanzie di alcun tipo, esplicite o implicite, circa la completezza, l'accuratezza, l'affidabilità, l'idoneità o la disponibilità in relazione al sito Web o alle informazioni, agli articoli, ai modelli o alla grafica correlata contenuti nel sito Web. Qualsiasi affidamento che fai su tali informazioni è quindi strettamente a tuo rischio.
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